
LL o scorso settembre il
gruppo Carraro ha
realizzato l’acquisi-

zione del 49% di Carraro
India – di cui Carraro spa
deteneva già il 51% – dal
gruppo Escorts Ltd, uno dei
principali produttori india-
ni di trattori, quotato alle
borse di Nuova Dehli e di
Mumbai.
L’operazione verrà perfe-
zionata da Carraro Interna-
tional SA, che vede così
rafforzata la propria posi-
zione di sub-holding per le
partecipazioni estere. L’in-
vestimento richiesto, pari a
20 milioni di euro, sarà inte-
ramente finanziato con il ri-
corso a linee di credito già
disponibili per il gruppo.
Contestualmente è stato si-
glato un accordo di fornitu-
ra a lungo termine fra il
gruppo Carraro e il gruppo
Escorts, in base al quale
quest’ultimo acquisterà in
esclusiva dal primo assali e

trasmissioni da installare sui
propri prodotti.
«L’acquisizione del 49%
della joint venture Carraro
India – ha commentato Car-
lo Borsari, Amministratore
delegato del gruppo – rico-
pre per noi un valore strate-

gico, alla luce delle impor-
tantissime prospettive di svi-
luppo di questo mercato sia
nel settore agricolo sia nel
construction equipment, che
lasciano prevedere nell’arco
dei prossimi anni il supera-
mento della soglia dei 100

milioni di euro di fatturato».
Sempre in India proseguirà
la crescita di Tubo Gears
Ltd, azienda specializzata
nella produzione di ingra-
naggi e componenti per l’in-
dustria automotive, che si
prevede supererà nei pros-
simi tre anni i 20 milioni di
euro di fatturato.A testimo-
nianza di quanto sia impor-
tante il mercato indiano per
il gruppo Carraro, è stata
costituita nel mese di giu-
gno la nuova società Carra-
ro Technologies India, dedi-
cata all’attività di ricerca e
progettazione di nuovi pro-
dotti, con base a Pune, al cui
interno saranno impiegati
quaranta ingegneri.A ripro-
va della dinamicità del mer-
cato indiano, i dati relativi
alle vendite del gruppo nel
primo semestre dell’anno
indicano una crescita nel
Paese asiatico del 14,7% ri-
spetto allo stesso periodo
del 2005.
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tant prospects for growth” in
the Indian market, for both farm
and construction equipment.
He said turnover for this market
in India should rise to 100 mil-
lion euros in the next few years.
Another Carraro subsidiary in
India, Tubo Gears Ltd, special-
ized in gears and auto parts, is
also doing well and now ex-
pects to top turnover of 20 mil-
lion euros in the next three
years. 
In another sign of how Carraro
rates the Indian market’s impor-
tance, the company created
Carraro Technologies India in
June to research and design
new products in a special facili-
ty in Pune, where forty engi-
neers will be employed. 
In the first six months of 2006,
Carraro’s sales in India climbed
by 14.7% over 2005.
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CARRARO SI RAFFORZA IN INDIA

CARRARO + IN INDIA

by the editorial Staff

TT he Carraro group, a ma-
jor tractor manufacturer,
bought up full control of

its Indian subsidiary from Es-
corts Ltd with which it also
signed a long-term supply
agreement.
Carraro paid 20 million euros for
the 49% of Carraro India hitherto
held by Escorts, which will now
have an exclusive supply con-
tract for axles and transmissions
to install on its own products.
Escorts is one of India’s main
tractor manufacturers.
Carraro’s managing-director
Carlo Borsari said buying full
control of Carraro India was of
“strategic value” for the com-
pany in view of the “very impor-
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